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1 EINLEITUNG

In diesem Whitepaper beleuchten wir die Cubeware Solutions Platform C8, die vom Hersteller unter
dem Slogan "THE MOST COMPLETE BI" beworben wird. Sie werden lesen, ob die Software dem Slogan
gerecht werden kann und gleichzeitig von Erfahrungen, die wir in zahlreichen selbst umgesetzten Ein-
flihrungsprojekten gemacht haben, profitieren. Wir von consultnetwork haben es uns zum Ziel gesetzt,
Sie in diesem Whitepaper Uber die Starken und Schwachen des Produktes gleichermalBen zu informieren.

Mit dem Slogan "THE MOST COMPLETE BI" stellt der Hersteller an sich selbst den Anspruch BI-Projekte
bzw. BI-Anforderungen allumfassend unterstiitzen zu kdnnen und nicht etwa nur einzelne Teilbereiche,
wie beispielsweise das Frontend, bereitzustellen. Somit ergibt sich im ersten Schritt eines jeden BI-
Projektes die Notwendigkeit, Daten aus verschiedenen Datenquellen/Systemen extrahieren zu miissen.
Dazu bietet Cubeware ein eigenes ETL-Werkzeug, den C8 Importer, an. Wir steigen daher gleich am
Anfang mit dem C8 Importer in die Cubeware Solutions Platform C8 ein, um im nachsten Schritt auf den
C8 Server einzugehen. AbschlieBend erhalten Sie Informationen zum C8 Cockpit!

Sollten dariiber hinaus noch Fragen offenbleiben, kontaktieren Sie uns einfach. Wir helfen Ihnen gerne
weiter, nehmen Anregungen auf und unterstiitzen Sie bei Ihren Cube Projekten.

CONSULTNETWORK GMBH

Wien | Twin Tower: Wienerbergstrale 11/12a | 1100 Wien
Klagenfurt am Worthersee | Bahnhofstral3e 49 | 9020 Klagenfurt
Rosenheim | Kufsteiner StraBe 103 | 83026 Rosenheim
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2 C8 IMPORTER

Beim C8 Importer handelt es sich um ein leistungsfahiges ETL Werkzeug, das neben der Datenextraktion
aus relationalen und multidimensionalen Datenquellen auch die Transformation und das Laden von Da-
ten in einem Werkzeug unterstitzt. So ist es moglich, mit dem C8 Importer ein umfassendes Data-
Warehouse aufzubauen, Daten aus den Vorsystemen zu extrahieren und in die unterste Schicht des
Data-Warehouse, dem "Staging", zu laden. In weiterer Folge kénnen die Daten aus dem Staging mit
dem C8 Importer transformiert und in den sogenannten "Operational Data Store", die operative relati-
onale Datenschicht eines jeden Data-Warehouse, geladen werden. Natirlich unterstiitzt der C8 Importer
auch den Aufbau des "Star Schemas" und der "Datenwiirfel".

Interessieren Sie sich vertieft fiir den Aufbau und die Strukturierung eines Data-Warehouse? Dann emp-
fehlen wir IThnen unser Whitepaper zum Thema Data-Warehouse, welches kostenlos fiir Sie zum Down-
load auf unserer Website zur Verfiigung steht.

Der C8 Importer Uiberzeugt mit umfangreicher Funktionalitat bei gleichzeitiger Fachabteilungstauglich-
keit. Versierte User aus IT und Controlling finden sich relativ schnell mit dem ETL-Werkzeug zurecht.
Aus unserer Sicht ist der C8 Importer in der Handhabung um einiges einfacher, als zum Beispiel die von
Microsoft angebotenen Werkzeuge SSIS oder SSAS, die vergleichbare Aufgabenstellungen I6sen kon-
nen. Das ist vor allem deshalb erstaunlich, da der C8 Importer wie auch die gesamte C8 Solutions
Platform datenbankseitig tiber eine offene Architektur verfiigen. Das bedeutet, es ist moglich neben der
Cubeware eignen Datenbank CW1 auch alternative Datenbanken wie SQL-Server, IBM TM1, Infor ION
BI, Oracle Hyperion Essbase und OLE DB fiir OLAP in den Projekten einzusetzen. Dies ermdglicht es
hybride BI-Strukturen aufzubauen. Ahnlich einem Hybridfahrzeug, das je nach Situation elektrisch, kraft-
stoffgetrieben oder kombiniert fahrt, ist es auch hier moglich unterschiedliche Datenbanken (Motoren)
zu verwenden. Wir setzen immer wieder bei Kundenprojekten den SQL-Server, der im Reporting sehr
gut ist, kombiniert mit einer TM1 von IBM, die ihre Starken im Bereich der Planung hat, ein. Obwohl
zwei verschiedene Datenbanken verwendet werden, ist es im Cubeware Cockpit mdglich Daten aus
beiden Datenbanken in einem Bericht bereitzustellen. Ein Nachteil des C8 Importer ist, dass er bei
extrem groBen Datenmengen manchmal Schwache zeigt, was dazu flhrt, dass Importe oder der Aufbau
von Cubes langer dauern kdnnen, als zum Beispiel bei den onboard Werkzeugen des SQL-Servers.
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3 C8 SERVER

Mit Einflihrung des C8 Servers hat Cubeware serverseitig massiv aufgeriistet und Schwachen des alten
Teamservers beseitigt. So verfligt der neue Server bei allen verfiigbaren Editionen (Standard, Professi-
onal, Universal, Enterprise) liber zumindest zwei Instanzen, die es ermdglichen Produktivumgebung und
Entwicklungsumgebung voneinander zu trennen. Die gréBeren Servereditionen verfligen dann auch
noch Uber eine weitere Testumgebung sowie eine Standby-Umgebung, womit die qualitdtsgesicherte
schrittweise Weiterentwicklung und der 100% ausfallssichere Betrieb der unternehmensweiten BI-Um-
gebung mdglich ist. Darliber hinaus unterstiitzt der C8 Server Funktionen wie Planung, automatische
Exports oder MAPS in allen Editionen. Besondere Flexibilitdt bietet der Cubeware Server bei der Lizen-
zierung, da er die Mdglichkeit bietet, userseitig named und concurrent Lizenzen zu mischen. Bei der
Lizenzierung des C8 Servers bietet Cubeware einen durchgangigen Upgrade-Pfad an, der sicherstellt,
dass jederzeit bei voller Anrechnung der Altinvestitionen von niedrigeren auf héhere Editionen hochge-
gangen werden kann. Eine kostenglinstige C8 Server Backend Edition rundet das in sich konsistente

Angebot ab.
/\ C8 Server

[ mosuie | LConnchJ' VNP ’ A produnte

Instanaen
C8 Admin

Enterprise
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4 C8 COCKPIT

Was nitzt das beste ETL-Werkzeug und das umfassendste Data-Warehouse, wenn es nicht gelingt die
relevanten Informationen zur richtigen Zeit, zu den richtigen Personen zu bringen? Das ist das Metier
des C8 Cockpits. Kein anderer Baustein der Cubeware Solutions Platform C8 wird dem Wahlspruch "THE
MOST COMPLETE BI" mehr gerecht als das C8 Cockpit. Es bietet einen hochfunktionalen und leicht
bedienbaren Berichtsdesigner, mit dem Berichte sowohl am PC, als auch im WEB erstellt werden kénnen.
Das Schone daran ist, dass PC und Web zu 100% interoperabel sind. Das heiBt Berichte die am PC
erstellt wurden, kdnnen sofort im Web angesehen und auch im Web weiterentwickelt werden. Der User
nimmt kaum einen Unterschied zwischen Berichtsentwicklung am PC oder via Web wahr. Natdrlich un-
terstiitzt das C8 Cockpit neben der Analyse auch den Bereich der multidimensionalen und relationalen
Planung bzw. Dateneingabe. Es ist mdglich in einem Bericht eine Vielzahl an Tabellen und Grafiken zu
einem ONE PAGE Report zusammenzufiihren und dabei auch noch die INTERNATIONAL BUSINESS
COMMUNICATION STANDARDS vormals HICHERT SUCCESS-Regeln zu beriicksichtigen. Wenn Sie sich
dafir interessieren, konnen wir Ihnen unsere kostenlose dreiteilige Videoserie dazu empfehlen. Neben
Web und PC unterstiitzt das C8 Cockpit sowohl Reporting als auch Planung mit eigenen APPs fiir iOS,
Windows 10 und Android. So haben bereits zahlreiche unserer Kunden die Cubeware APP fiir iOS im
Einsatz und versorgen Ihre Mitarbeiter im AuBendienst oder im Top-Management mit den aktuellsten
Informationen via i-Pad und Cubeware APP. Die Berichtsempfanger kdnnen wahlen, ob Sie Ihre Berichte
am PC Uber den Browser oder direkt in der Cubeware APP, zum Beispiel am i-Pad, abrufen wollen.
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Wohl um den Wahlspruch "THE MOST COMPLETE BI" gerecht zu werden, wurde C8 Snack, der weltweit
erste BI-Bot, entwickelt! Mit C8 Snack kdnnen Sie Mitarbeiter Ihres Unternehmens einfach und kosten-
glnstig in die Berichtskette einbinden. C8 Snack bietet namlich einen Messenger-Service, der in Ihren
Business Messenger, wie Skype for Business oder Telegram, integriert werden kann. Dadurch kénnen
Ihre Mitarbeiter ohne Schulung und ohne BI Know-how mit wenigen Eingaben, zum Beispiel via Skype
for Business, aktuelle Berichte vom C8 Server abrufen! Uber das mehrstufige additive Sicherheitskonzept
von C8 Snack kann sichergestellt werden, dass Ihre Daten auch bei Verlust des Smartphones oder
Tablets geschutzt sind.
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Frontendseitig bietet das C8 Cockpit wirklich alles, was man sich von einer vollstandigen BI Suite erwar-
ten kann. Nattrlich wiirden wir uns als Beratungsunternehmen, das auf den Bereich Corporate Perfor-
mance Management (CPM) spezialisiert ist, auch produktseitige Funktionalitdten im Bereich der legalen
Konsolidierung oder der integrierten Finanz- und Bilanzplanung wiinschen, aber das sind eben Themen
die eher dem Bereich CPM, als dem Bereich BI zuzuordnen sind und somit wohl auch nicht zur Kern-
kompetenz des Produktes gehdren.

Als Losungsanbieter im Bereich CPM bieten wir, einem TOOL-LINKING-Ansatz folgend, unseren Kunden
an, Cubeware in Kombination mit LucaNet, einer auf den Bereichen legale Konsolidierung und integrierte
Erfolgsplanung, Finanzplanung und Bilanzplanung spezialisierten Software, einzusetzen. Unsere Berater,
die auf beide Produkte zertifiziert sind, entwickeln so gemeinsam mit Ihnen eine umfassende L&sung
fur Ihr CPM. Lesen Sie dazu einen Auszug aus dem Projektbericht bei der Gabor Shoes AG:

Statement des Projektverantwortlichen auf Kundenseite:

Armin Euler, Leiter Controlling Gabor Shoes AG

consultnetwork hat uns im Sinne einer ALL IN OME Lésung von der betriebswirtschaftlichen Konzeption Gber das
Berichtsdesign nach den HICHERT SUCCESS-Regeln bis hin zur technischen Umsetzung mit dem Cubeware Cockpit und
der Konsolidierungs- und Planungslésung LucaMet optimal unterstiitzt und damit mafgeblich zum Projekterfolg
beigetragen!

Wenn Sie gerne mehr ber dieses Projekt erfahren mdchten, steht Ihnen der komplette Referenzbericht
auf unserer Website jederzeit zur Verfiigung.

Falls Sie noch Fragen haben oder auch Sie nach einer ALL IN ONE Losungen fiir Ihr Unternehmen
suchen, dann melden Sie sich doch bei uns. Wir unterstiitzen Sie gerne bei Ihrem Projekt und stehen
Ihnen mit unseren Erfahrungen und unserem Know-how jederzeit zur Seite.

Kontakt:

Ing. Mag. Mario Rosenfelder (CEO)
+49 (0)8031 58180-12

+43 (0)463 219095-12
mario.rosenfelder@consultnetwork.com
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5 ONE PAGE PRINZIP UND IBCS IM CUBEWARE COCKPIT C8

Das beste BI Werkzeug ist wertlos, wenn es uns nicht gelingt damit eine fiir den Berichtsempfanger
wertvolle Information zu generieren, die Ihm dann dabei hilft eine bessere Entscheidung zu treffen!
Nicht immer ist jedoch die reine Verfiigbarkeit von Informationen ausschlaggebend dafiir, ob es zu einer
besseren Businessentscheidung kommt. Denn nur dann, wenn der Entscheider die relevanten Zusam-
menhadnge auch erkennen kann, kann er aufbauend auf den zusatzlichen Informationen auch eine bes-
sere Entscheidung treffen. Genau aus diesem Grund entwickeln wir von consultnetwork seit vielen Jah-
ren fiir unsere Kunden Berichte nach dem ONE PAGE Prinzip. Komplexe betriebswirtschaftliche Zusam-
menhdnge werden auf einer Seite zusammengefasst, um den Entscheidern eine ganzheitliche Informa-
tionsbasis zu liefern!

Bei der Darstellung dieser ONE PAGE Berichte orientieren wir uns an den Vorgaben der INTERNATIONAL
BUSINESS COMMUNICATION STANDARDS vormals HICHERT SUCCESS-Regeln und kombinieren diese
mit dem von uns entwickelten CONTROLLING STRATEGY KONZEPT! Das von uns entwickelte CON-
TROLLING STRATEGY KONZEPT berlicksichtigt einen Controllingregelkreis, welcher ausgehend von der
Zielwertfestlegung und der MaBnahmenplanung einen laufenden Plan/IST-Vergleich mit entsprechender
Reaktion bei Abweichungen unterstiitzt. Da Unternehmenssteuerung eine mehrdimensionale Aufgabe
ist, die gemaB Steuerungspyramide die Bereiche Liquiditatsmanagement, Erfolgsmanagement und stra-
tegisches Management umfasst, missen wir im Rahmen des Berichtswesens auf Unternehmensebene
alle drei Ebenen gleichermalBen beriicksichtigen.

Nachfolgend sehen Sie einen ONE PAGE Bericht fiir einen Geschaftsfiihrer, welcher mit dem Cubeware
Cockpit erstellt wurde und genau diesen Anforderungen Rechnung tragt! Griin umrandet sehen Sie
jenen Bereich, der das Erfolgsmanagement unterstiitzt, rot umrandet die Kennzahlen, die dem Liquidi-
tatsmanagement zugeordnet sind und blau umrandet eine Auswahl an Kennzahlen, die das strategische
Management unterstiitzen. Entsprechend der Vorgaben unseres CONTROLLIG STRATEGY KONZEPTS
wird ein voller Controllingregelkreis mit den Datenarten PLAN, IST, FORECAST und VORJAHR abgebildet.
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Sie finden weitere Informationen zu genau diesem Bericht in unserer kostenlosen dreiteiligen Videoserie
auf unserer Website.

Wie bereits oben erwahnt ist es, wenn Sie Ihr Berichtswesen nach dem ONE PAGE Prinzip umsetzen
wollen, hilfreich die von Prof. Hichert entwickelten HICHERT®SUCCESS-Regeln, welche seit einiger Zeit
auch unter dem Namen INTERNATIONAL BUSINESS COMMUNICATION STANDARDS (IBCS) internatio-
nale Bedeutung erlangen, einzusetzen. Der Grund dafiir ist, dass die SUCCESS-Regeln, bei denen es
sich um ein Wortspiel der Anfangsbuchstaben des Wortes SUCCESS handelt, darauf abzielen, alle Be-
standteile eines Berichtes die nicht zu einem zusatzlichen Informationsgewinn fiihren zu eliminieren.
Wenn Sie sich flir das Thema interessieren, dann finden Sie auf unserer Webseite Videos, die die Grund-
ideen der Hichert®SUCCESS-Regeln bzw. IBCS innerhalb weniger Minuten vermitteln kénnen.

Wir setzen die Cubeware C8 Platform fiir die Implementierung unserer ONE PAGE Projekte ein, weil sie
neben einem leistungsfahigen Frontend auch wichtige Themen gemaB der IBCS wie einheitliche Skalie-
rung und Titelkonzept unterstiitzt und auch ein leistungsfahiges Backend bietet, welches die automati-
sierte Datengewinnung ermdglicht! Vor allem dann, wenn in einem Bericht wie oben 14 oder mehr
Grafiken bzw. Tabellen gleichzeitig geschalten werden, Gberzeugt die Cubeware C8 Platform im Gegen-
satz zu diversen am Markt erhaltlichen EXCEL-PLUG-INS fiir die Abbildung der IBCS mit ausreichender
Performance. An dieser Stelle ist auch festzuhalten, dass das Cubeware Cockpit aktuell nicht alle Vor-
gaben der IBCS erfillen kann. Aktuell nicht verfiigbar ist der aufgestellte Wasserfall, der in den IBCS
immer wieder zum Einsatz kommt! Aus personlichen Gesprachen mit der Firma Cubeware wissen wir,
dass das Cubeware Produktmanagement Uberlegt ein IBCS Release fiir das Cubeware Cockpit zu reali-
sieren mit dem einige fiir die Implementierung der IBCS erforderlichen Funktionen verbessert bzw.
erstmalig implementiert werden. Damit Sie sich selber ein Bild machen kdnnen wie weit Sie mit dem
Cubeware Cockpit in Bezug auf die IBCS kommen, finden Sie unterhalb 8 Berichte, die im Cubeware
Cockpit erstellt wurden (Stand 28.11.2016). Sie finden jeweils links die Vorgabe seitens der IBCS und
rechts die Lésung mit dem Cubeware Cockpit.
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Wie Sie sehen kdnnen, ist es sehr gut moglich, Berichte nach IBCS zu erstellen. Mit einigen kleineren
Defiziten in Bezug auf die IBCS Konformitat kdnnen wir gut leben, da wir mit der Cubeware Solutions
Platform C8 ein umfassendes BI Werkzeug (DWH, ETL, FRONTEND) bei der Hand haben, mit dem wir
unsere ONE PAGE Projekte optimal umsetzen kénnen.

Haben Sie sich dazu entschieden Ihr Reporting nach den Vorgaben der INTERNATIONAL BUSINESS
COMMUNICATION STANDARDS (IBCS) vormals SUCCESS-Regeln von Prof. Hichert mit dem Cubeware
Cockpit C8 umzusetzen, dann verwirklichen wir von consultnetwork dies in nur finf Schritten. Den ersten
Schritt stellt die Anforderungsbesprechung dar, in welcher Sie mit einem unserer IBCS CERTIFIED CON-
SULTANT Ihre unternehmensspezifischen Anforderungen besprechen kdnnen. Dabei libermitteln Sie uns
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Ihre wichtigsten Berichte mit aktuellem Layout und Design fiir die weitere Projektarbeit. Im zweiten
Schritt werden Ihre Berichte von uns analysiert und basierend darauf ein erster Musterbericht nach den
Vorgaben der IBCS und den technischen Mdéglichkeiten des Cubeware Cockpits C8 erarbeitet. Im dritten
Schritt nehmen Sie an einer Kurzschulung im AusmaB eines halben Tages teil. Darauffolgend besprechen
wir, im Rahmen eines Berichtsworkshops, gemeinsam mit Ihnen die auf Basis Ihrer Vorgaben erstellten
Musterberichte. Den vierten Schritt stellen die Umsetzung und das Coaching dar. Einer unserer Cube-
ware Consultants wird mit Ihren Mitarbeitern ein spezielles Umsetzungscoaching absolvieren. Dort wird
gezeigt, wie Sie die Vorgaben der IBCS mit dem Cubeware Cockpit selbst umsetzen kénnen. (Nattirlich
kdonnen Sie auch die Erstellung von neuen Berichten bei uns beauftragen.) Der letzte Schritt ist die
Erstellung eines Notationskonzeptes. Hier wird ein Notationskonzept niedergeschrieben, um sicherzu-
stellen, dass Ihre kiinftigen Berichte auch den IBCS entsprechen.

Kontaktieren Sie uns einfach, unsere IBCS CONSULTANTS besprechen mit Ihnen sehr gerne Ihre Auf-
gabenstellung und helfen Ihnen bei der Umsetzung eines unternehmensweiten Reporting-Standards.
Dabei integrieren wir das von uns entwickelte ONE PAGE Prinzip, welches es Thnen in Zukunft wesentlich
leichter machen wird, den Uberblick iiber komplexe Sachverhalte zu behalten. Wenn Sie erleben méch-
ten wie der Aufbau eines ONE PAGE Berichtswesens von der Konzeptionierung bis zur technischen Um-
setzung funktioniert oder noch Fragen zum Produkt bzw. zu den Projektmdglichkeiten haben, kontak-
tieren Sie uns einfach!

Kontakt:

Ing. Mag. Mario Rosenfelder (CEO)
+49 (0)8031 58180-12

+43 (0)463 219095-12
mario.rosenfelder@consultnetwork.com
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6 CUBEWARE — DAS UNTERNEHMEN

Das Unternehmen Cubeware GmbH wurde 1997 in Rosenheim gegriindet. Cu-
beware ist seitdem einer der erfolgreichsten BI-Softwarehersteller mit Fokus ware L
auf Losungen fir den Mittelstand und Fachabteilungen groBer Unternehmen.

Im Unternehmen befinden sich Experten vom Datenmanagement bis hin zur Visualisierung und Planung,
um Uber ein ausreichendes Spezialwissen zu verfiigen und brancheniibergreifend arbeiten zu kénnen.
Die Unternehmensidee von Cubeware ist, beliebig skalierbare Losungen fiir alle Anforderungen im Un-
ternehmen zu entwickeln. Dabei setzt das Unternehmen auf Vielseitigkeit, Leistungsfahigkeit und Markt-
konformitdt. Die Hauptgeschaftsfelder der Cubeware GmbH erstrecken sich liber das Datenmanage-
ment, die Analyse, die Planung, das Reporting, sowie das Dashboarding. Cubeware hilft valide und
Ubersichtliche Informationen aus allen relevanten Daten- und Informationsquellen zu biindeln. Somit
kann gewahrleistet werden, dass alle im Unternehmen tétigen Personen Uber die entsprechenden In-
formationen verfiigen, ohne dabei zeit- bzw. ortsgebunden zu sein.

Profitieren Sie mit Cubeware! Wenn Sie Fragen beziiglich der Produkte von Cubeware haben, melden

Sie sich doch gleich direkt bei uns, wir sind zertifizierter Reseller und Implementierungspartner und
helfen Thnen gerne weiter!

Kontakt:

Ing. Mag. Mario Rosenfelder (CEO)

+49 (0)8031 58180-12

+43 (0)463 219095-12

mario.rosenfelder@consultnetwork.com

7 CONSULTNETWORK — DAS UNTERNEHMEN

Wir von consultnetwork beschaftigen uns seit Jahren mit dem Thema o
Unternehmenssteuerung. Wir haben mit unserem I?eratungsansatz die :.“.,-‘ onsultnetwork
Controllingeinfiihrung in tiber 100 Unternehmen in Osterreich, Deutsch-

land, der Schweiz und in Slowenien umgesetzt und begleitet. Seit 2008 wurden unsere Erfahrungen
Schritt fr Schritt zur www.controlling-strategy.com zusammengefiihrt. Nun bieten wir Ihnen ein ganz-
heitliches Controllingkonzept zur integrierten Unternehmenssteuerung bzw. integrierten Unternehmens-
planung.

Durch unser Leistungsspektrum ist es uns mdglich, unsere Kunden von der Entwicklung eines ganzheit-
lichen Controllingkonzeptes bis hin zur Umsetzung der Konzepte und deren Verwendung im betrieblichen
Alltag zu unterstiitzen und auch entsprechende Ergebnisverantwortung in den Entwicklungsprojekten
zu Ubernehmen. Wir verbinden Controllingberatung mit hochwertigen Softwarelésungen fiir das Con-
trolling und unterstiitzen Sie bei der Personalentwicklung im Fachbereich Controlling!

www.controlling-strategy.com

Bei Fragen stehen wir Ihnen jederzeit gerne zur Verfiigung! Besuchen Sie doch einfach unsere Website
www.controlling-strategy.com und erfahren Sie mehr Uber uns. Sie kénnen sich aber auch gleich direkt
an uns wenden, wir freuen uns von Ihnen zu héren!

Ihr Mario Rosenfelder und das Team von consultnetwork.
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8 DIE AUTOREN

MARIO ROSENFELDER

Mario Rosenfelder studierte an der Alpen-Adria-Universitat Controlling und strategi-
sches Management, machte an der ST. GALLER BUSINESS SCHOOL seine Manage-
ment Ausbildung fiir Executives und beschaftigt sich seit Gber 10 Jahren mit dem
Thema Unternehmenssteuerung. Er realisierte und begleitete mit seinem Unterneh-
men, der Firma consultnetwork Controllingberatung und -dienstleistung GmbH,
Controllingeinfiihrungsprojekte in tiber 100 Unternehmen und Unternehmensgrup-
pen. Er ist aktives Mitglied des internationalen Controllervereins, Vortragender in
verschiedenen Universitatslehrgangen, Erfinder des FORECAST-KAPAZITATS-KON-
GRUENZ-Modells und Speaker zum Thema integrierte Unternehmenssteuerung. Er verdffentlichte zahl-
reiche Videobeitrage zu Controlling Themen wie dem ONE PAGE Berichtswesen, der Bilanzplanung oder
dem Forecast-Controlling. Er ist das Mastermind hinter der www.controlling-strategy.com und entwickelt
diese laufend weiter. Nach wie vor begleitet er TOP-Kunden bei der Umsetzung Ihrer controlling-stra-
tegy Projekte.

BERNHARD ROSENFELDER

Bernhard Rosenfelder beschaftigt sich seit tiber 10 Jahren mit der Entwicklung von
Planungs- und Reportingsystemen auf Basis verschiedener BI-Werkzeuge. Zu sei-
nen Spezialgebieten gehort das Design von umfassenden Data-Warehouse Losun-
gen. Seit 2008 ist er zertifizierter Cubeware Berater und hat als solcher zahlreiche
Projekte mit Cubeware umgesetzt. Neben einer fundierten technischen Ausbildung
verfligt er auch Uber ein abgeschlossenes Betriebswirtschaftsstudium mit dem
Schwerpunkt Controlling und Unternehmenssteuerung sowie ein weiteres abge-
schlossenes Studium mit dem Schwerpunkt Wirtschaftsrecht. Als Mitgriinder und
Geschaftsfiihrer der Firma consultnetwork ist er fiir die Konzeption und Umsetzung der Projekte haupt-
verantwortlich und Ihr unmittelbarer Ansprechpartner in den Projekten.

CONSULTNETWORK GMBH

Wien | Twin Tower: Wienerbergstraf3e 11/12a | 1100 Wien
Klagenfurt am Worthersee | Bahnhofstral3e 49 | 9020 Klagenfurt
Rosenheim | Kufsteiner Stra3e 103 | 83026 Rosenheim

WWW.CONSULTNETWORK.COM
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